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AIL-Vorstand Christian Finke ist ein Balancekünstler. Trotz anspruchsvoller 

Vorstandsposition hat der gelernte Bankkaufmann ein offenes Ohr für die 

Belange und Fragen aller Mitarbeiter. Und trotz vielfältiger Ansprüche, 

die Vertrieb, Verwaltung, Buchhaltung, Banken und Kunden tagtäglich an 

ihn stellen, sorgt er auf angenehm unaufgeregte Weise für steten 

Ausgleich. Den schwierigen Spagat zwischen Umsatzausweitung und 

Risikoeindämmung beherrscht er übrigens ebenso elegant. Bevor er sich 

um das Liquiditäts- und Forderungsmanagement bei AIL kümmern kann, 

hilft Finke noch immer die Fahrt in einem komplett analogen Auto zur 

Arbeit, um Kräfte für das operative Geschäft zu sammeln. 

 

In der Ruhe liegt bekanntlich die Kraft – und seine Ruhe und seine Kraft 

zieht Diplom-Kaufmann Finke vor allem aus seinem automobilen Hobby, 

den Oldtimern. Aktuell fährt Finke einen Porsche 356 und einen Mercedes 

170. Durch die alte Kfz-Technik lässt er sich gerne „entschleunigen“, wie 

er sagt. Gleichzeitig ist die Liebe zu alten Fahrzeugen auch ein Türöffner: 

„Es gibt in unserem Portfolio auch Kunden, die neben den 

Flottenfahrzeugen gerne privat einen Oldtimer fahren. In diesem Umfeld 

hilft mir dann mein Fachwissen über Oldtimer.“  

 

Mit dem Thema „Classic Cars“ hatte der gebürtige Münchner während 

seiner Bankausbildung allerdings noch nichts zu tun. Leider. Durch seine 

hohe Affinität zu alten Autos keimte folgerichtig schon nach einem Jahr 

der Wunsch auf, im Bereich Autos und Leasing arbeiten zu wollen. „Nur 

Baukredite zu bearbeiten war keine besonders große Herausforderung“, 

stellt der Oldtimer-Fan unumwunden fest. Bei der West-Ost Lease, einem 



kleinen bayerischen Leasingunternehmen, beschäftigte sich Finke mit 

allen Facetten des Auto-Leasinggeschäfts: Vertrieb, Marketing und seinem 

Spezialgebiet Refinanzierung. Im Juni 1996 stieß er dann zur AIL Leasing 

München. Dort hält er seit nunmehr 15 Jahren so unterschiedliche Themen 

wie Verwaltung, Kreditprüfung oder aber den Aufbau eines eigenen 

Kundenstamms in bester Balance. 

 


